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白卡纸周报（8.09-8.15）

一、中纸指数（CPPI）白卡纸

2014年 8月 15日白卡纸价格指数为 98.27，与上周比下降 0.31，较周期内最高点

106.20点（2012- 5-2）下降了 7.93%。

图 1：白卡纸中纸指数走势图

数据来源：中纸在线信息部

二、主流白卡纸厂家价格一览表

表 1：主流白卡纸价格变化表（单位：克、元/吨）

厂家名称 品牌 克重 出厂价 备注

山东晨鸣纸业集团有限公司 白杨 250 5100

山东博汇集团有限公司 博汇 250 5200

河南新乡新亚纸业集团 新辉煌 250 -

河南新浩纸业有限公司 荣牌 250 4910

红塔恒仁纸业有限公司 红梅 250 5800-6000

红塔恒仁纸业有限公司 红塔 250 7200-7500

山东太阳纸业股份有限公司 华夏太阳 250 6200
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山东太阳纸业股份有限公司 光芒 250 5700

数据来源：中纸在线信息部

三、品牌白卡纸地区报价一览表

表 2：品牌白卡纸地区报价一览表（单位：克、元/吨）

品牌 克重 华南 华东 华中 华北

博汇 250 5200-5300 5400-5500 5400-5500 5500-5600

酋长 250 5400-5500 5500-5600 5550-5600 5650-5750

华夏太阳 250 6100-6200 6200-6300 6250-6350 6400~6500

光芒 250 5350-5500 5500-5600 5600-5750 5750-5850

白杨 250 5200-5400 5400-5500 5400-5600 5400-5600

数据来源：中纸在线信息部

四、白卡纸价格走势图及分析

图 2：白卡纸走势图

数据来源：中纸在线信息部

本周白卡纸价格处于稳中下滑的趋势，市场出货量整体较稳，各地区情况不一。

华南地区白卡纸竞争最为剧烈，但出货量稳定，受整体市场的影响，部分大盘商出

货价格下调，并且受银行信贷收紧的影响，大多数贸易商开始现金操作，减少风险。国

家限制过度包装的政策对白卡纸影响较大，用“旺季不旺”形容八月份的市场较为合适，
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上周华东地区白卡纸对外报价小幅下滑，而本周略显平静。

宁波亚洲浆纸的白卡纸即将投放市场，经销商以及终端用户对后市多处于观望的态

度，不做过多备货，对于接下来的白卡纸市场将以弱势运行为主。

五、本周要闻回顾

5.1中小印刷企业难生存 用工成本猛增长

随着用工成本持续上涨，能源价格不断攀升，经济形势的复杂多变，小微印刷企业

在严酷的市场环境下生存愈发艰难，如何寻找到生存的"狭地"，是锡山印刷界近年来一

直思考的课题，并因之展开了多种探索和实践，现总结几点经验，供同行参考。

无锡市锡山区位于长三角经济圈腹地，是我国在上世纪 70--80年代乡镇工业的起

步、发源地，也是闻名全国的江南彩印之乡，该区 2011年预计实现印刷工业产值 50

亿元人民币。其中，微型印刷企业(年销售额不足 300万元)占锡山区印刷企业总量的

60%，加上年销售额不足 1000万元的小型印刷企业，两者总和约占企业总量的 85%，

但销售额仅占总产值的 20%。

面对用工成本持续上涨，能源价格不断攀升，经济形势复杂多变，小微印刷企业如

何在严酷的市场环境中寻找到生存的"狭地"，是锡山印刷界近年来一直思考的课题，并

因之展开了多种探索和实践，现总结几点经验，供同行参考。

1.甘心做好配角--市场经济就像一个完整的戏曲剧本，既要有主角，也少不了跑龙

套的配角，大、中型企业是市场经济中的主角，而小型、微型企业则是跑龙套的配角。

锡山印刷产业发展初期，企业一般追求的是"麻雀虽小、五脏齐全"，这是由于产业发展

初期，竞争者较少，同行之间的合作意愿和能力也不强的缘故，因此逐步形成各自为阵

的格局。

2.锡山有一家企业，原先是纸箱厂，它的特长是用电脑设计纸箱外形尺寸和用激光

电脑划线机制作非标小批量纸箱，但由于瓦楞纸板价格上涨，纸箱企业已经进入微利时

代，该企业利用自己有一帮会电脑和激光技术的人才，组建了一家专门为印后全自动模

切机、烫金机配套生产刀模的企业--无锡高益激光刀模有限公司，并引进大功率激光切

割机和电脑雕刻机。由于其刀模设计及制作采用了计算机数控技术，产品的一致性、可

靠性得到市场的认同，不仅满足了区内印刷企业的需求，并得到了像鸿兴包装(无锡)有

限公司这样大型知名印刷企业的认可。

3.规避设备投资风险--经营企业最忌讳的是固定资产投资回收周期过长，尤其是设
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备类固定资产，如果其无形折旧周期过短，就可能出现设备才使用了几年，投资还未回

收，就由于无法适合市场的需求而过早进入淘汰期的现象。小型、微型企业经不起这种

折腾，往往一步走错，全盘皆输。因此，近几年锡山区印刷业协会在对小型、微型印刷

企业的技术改造升级咨询中，特别提醒经营者注意新添置设备的利用率和设备资产无形

折旧的风险预测，不主张主导产品为酒类包装、工业包装的小型、微型印刷企业独自引

进 CTP系统;鼓励该类小型、微型企业根据客户需要，将制版委托给专业制版企业进行

加工;区内专业制版企业根据行业协会的推荐以优惠价格结算。这样既提高了专业制版

企业设备的利用率，同时也满足了小型、微型印刷企业客户的需求，充分体现了行业协

会的内部协调作用。

（市场在变，观点在变，仅供参考，风险自控）


