
双胶纸周报（2016.11.14-2016.11.18） 

一、中纸在线双胶纸指数 

2016 年 11 月 18 日双胶纸价格指数为 99.68，与上周持平，较基期最高点 106.89

（2012-3-28）比下跌 7.21。 

二、主流双胶纸厂家出厂价格一览表 

表 1：双胶纸厂家出厂价信息 

数据来源：中纸在线信息部 

三、双胶纸品牌地区报价一览表 

厂家 品牌 克重 出厂价（元/吨） 涨跌 备注 

山东泉林纸业 泉林 70-140g 5200 - 出厂价 

河南白云纸业 云时代 70-100g 5500 - 到货 

山东银河纸业 瑞雪 70-120g 5800    出厂 

山东太阳纸业 华夏太阳 70-100g 5700 - 出厂 

 山东太阳纸业 金太阳 70-100g 6200 - 出厂 

岳阳纸业 泰格雅 70-100g 5500 - 出厂 

品牌 克重 华南 华东 华中 华北 

地龙（太仓） 68 克 - 4600 - - 

地龙（东莞） 68 克 4900 - - - 

泉林 70 克 4950 4950 5000 5000 

云镜 70 克 5600 5500 5500 5600 

云时代 70 克 5450 5450 5500 5500 

华劲 70 克 5750 5800 - - 

华夏太阳 70 克 5700-5750 5750-5750 5700-5750 5750-5800 

银河瑞雪 70 克 5800 5800-5900 5850-5850 5800-5850 

金球 70 克 6100 6100 6150 6200 

UPM 丽印 70 克 6400 6400 6450 6500 

金太阳 70 克 5600 5600 5600 5650 



数据来源：中纸在线信息部 

四、双胶纸价格走势图 

 

图 1:2012-2016 年双胶纸价格走势图 

数据来源：中纸在线信息部 

五、双胶纸市场分析及后市展望 

本周，双胶纸市场呈平稳走势，玖龙纸业双胶纸报价上调 50-100 元/吨，并落实完

整。经销商随之报涨，目前市场整体走势良好，近期多以倾销库存缓解资金为主。东莞

玖龙、太仓玖龙发布春节停机检修通知，后期华东地区包装印刷厂要提前安排好生产计

划，以免造成不便。 

六、本周要闻回顾 

6.1 纸荒或将加剧 玖龙公布 20 台纸机停机检修计划! 

从 11 月 10 日起，玖龙连续发布了多张 2017 年春节停机检修通知，分别是太仓玖

龙、东莞玖龙两大生产基地。据了解，这两大生产基地的产能，占到玖龙集团全部产能

的 50%以上。小编提醒，请华东、华南的纸箱厂用户提前做好应对措施。 



 

东莞玖龙 2017 年春节停机检修情况一览 



 

从东莞玖龙的春节停机函可以看出，停机最长的是 20 天，最短的是 3 天，涉及白

面牛卡、涂布牛卡、牛卡纸、瓦楞纸、灰底白板纸以及双胶纸全线产品。因为涉及 12

条纸机，华印小编提醒华南包装印刷厂要提前安排好生产计划，以免造成不便。 

太仓玖龙 2017 年春节停机检修情况一览 



 



 

从太仓玖龙的春节停机函来看，停机最长 25 天，最短 7 天。其中 3 台瓦楞纸纸机，

3 台牛卡纸纸机，1 台灰底白板纸纸机，1 台双胶纸/静电复印纸纸机，总共涉及 8 台纸

机。华印小编提醒华东地区包装印刷厂要提前安排好生产计划，以免造成不便。 

6.2、涨价寒潮来袭，印企如何保暖？ 

纸张涨价之所以成为当下行业内的话题热点和焦点，是因为它几乎成为压垮许多印

包企业的最后一根稻草!一方面印包企业间的市场竞争导致客户端的价格不断下降，另

一方面环保成本和人力成本大幅上升，而当前的纸张等原材料涨价更是许多印企老板的

难以承受的噩梦。不幸的是，没有人知道这种趋势还会持续多久?涨价与降价之间剥光

了很多印企的利润，寒潮来袭，印企该如何保暖? 

从公开的信息来看，本次的涨价潮是纸厂群体的一次自我救赎，虽然对市场连续发

布涨价信息是带有一定报复性的矫正，但总体上也可以说是市场环境下的正常行为。从

下图可以看出，造纸和纸制品业的毛利率持续下降，基本稳定在 12.5%左右。如此低的

毛利率几乎无法应对外部因素引起的成本上升，例如环保、人力、物流、汇率变化等。 



 

从销售价格上看同样印证了上面的观点，下面的三张图中可以看到瓦楞纸价格从今

年年初开始上调，铜版纸和双胶纸仍然处在下行空间，但是否也会出现一波明显的借势

上涨还不能下定论。 

 

http://www.zhongzhi.cn/wrap/zone-0204-0.html


 

存在即合理。事实摆在面前，印包企业夹在上下游之间将，原本就不高的利润空间

进一步被压缩，整个行业又会呈现怎样的格局?对行业会产生哪些比较大的影响呢?在峰

源看来，答案只有一个，就是进一步加剧行业中企业个体之间的分化，印刷企业间的市

场竞争力差距进一步被拉大。原本利润高、现金流好、合法合规性好(主要是指环保和

用工方面)、内部管理水平高的印企会扩大领先优势，获得更多的市场优质资源。这是

行业中第一梯队。对已经处于经营困境中，尤其是现金流紧张的企业，这轮涨价有可能

耗尽这类企业的最后一滴灯油。这是行业中的第三梯队。最受煎熬的就是中间层，我们

可以将其定义为第二梯队。如果这类企业应对得当、措施到位，就可以像第一梯队一样

将这波涨价潮转化为机会;反之就会像第三梯队一样陷入危险之中。 



遗憾的是，我们无法说出谁处在哪个梯队，这完全取决于印企决策层自己对当前处

境的看法和采取的对策。为什么这么说呢?如果一家印企的老总对当前的形势看得很透

彻，制定积极的应对策略，就会逐步掌握主动权，走出困境。这些积极的对策包括：1)

对现金流的管理。既然对价格因素无能为力，就在交货时间上争取领先，早于其他印企

拿到货，对自己客户的交货期有优势，从而转化为营销优势。2)强化内部管理能力提升，

深入挖潜。峰源与很多印企老板讨论过，以当前大多数印刷企业的内部管理水平来看，

至少存在 30%的降成本空间。3)提高员工工作绩效。虽然这是内部管理提升的一部分，

但是由于其单独的挖潜空间很大，必须重点说明。很多印企老板们心里都明白，自己的

员工每天的工作量究竟有多少，其提升的空间是显而易见的。关键看是否愿意下决心改

变些什么，例如对公司中的“皇亲国戚”等人的管理，就是企业变革的风向标。4)在营

销方向和市场定位的深入思考和行动。低价格低利润的路看来是走不通了，如何改变呢?

原来粗放的营销和营销管理局面必须改变，该如何行动? 

上述这些问题在日子好的时候是不会真正去思考并付诸行动的，而在当前的困境

下，印企对内对外都有足够的理由实施变革。可能这才是当前印包企业唯一的出路。熊

熊烈火之下，有的成为了烤鸡烤鸭，有的实现了涅槃重生!希望行业的新格局中有你的

一席之地。 

（个人观点，仅供参考，风险自控） 


