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中纸：8月份生活用纸月报

概述

北方纯木浆大轴纸市场：本月，保定地区纯木浆大轴纸市场整体交投活跃，纸价大

幅调整。受原材料不断上扬等因素导致生活用纸整体价格持续回升。山东地区纯木浆大

轴纸纸价上调，但随着市场近期下游终端需求增加，市场出现供不应求现象。加之原料

持续上涨，纸价持续上扬，涨幅区间在 600-1000。月末山东地区多家发出涨价函，下月

起价格仍会上涨。另外，河南地区受环保督查影响，部分纸企停机检修，市场整体产能

缩减，一些大厂库存低位，纸价随之上扬。河南奥博纸业停机整顿，预计国庆后开机。

广西甘蔗浆大轴纸市场：本月，广西地区生活用纸原纸市场交投尚可，由于原材料

上涨，价格有小幅上调，平均上调 600 元/吨。如盛兴、华泽、神龙、圣大等均上涨。

四川竹浆大轴纸市场：本月，四川地区竹浆大轴纸市场整体出货平稳，下游采购需

求尚可，价格上调。在环保督查力度加紧，多数中小型纸企被要求停机整顿，整体市场

开工率低下，竹浆原纸市场供需失衡，另因上游原材料价格持续上涨影响，竹浆原纸整

体纸价上扬。本月，市场需求度加大，到了本月中旬大部分纸厂均发出涨价函，涨幅在

600-800 元/吨。
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一、8月份纯木浆大轴纸市场状况

1.1 北方各地区纯木浆大轴纸价格走势

图 1：北方市场代表性厂家纯木浆大轴纸出厂价格走势图

数据来源：中纸在线资讯部
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1.2 8月份纯木浆大轴纸市场分析

河北地区：本月，保定地区纯木浆大轴纸市场整体交投放缓，纸厂库存正常。随着

行业的变动，纸厂采取不同的政策，纸价有大幅的调整。目前保定地区纯木浆挂浆大轴

纸未税主流报价 6500-7400 元/吨，纯木浆卫生纸 7400-7500 元/吨，半木浆大轴纸

6000-6400 元/吨。

河南地区：进入 8月，河南地区受环保督查影响，部分纸企停机检修，市场整体产

能缩减；原料上扬，下游持有买涨不买跌心理，纸厂成交量活跃，排产紧张，多家纸企

发出涨价函。目前河南地区喷浆大轴纸主流未税报价 6900-7950 元/吨，挂浆大轴纸主

流报价 6500---7600 元/吨。

山东地区：本月，山东地区纯木浆大轴纸纸价上扬，原料涨势迅猛，整体市场纸价

持续跟涨。目前山东纯木浆喷浆大轴纸未税主流报价 7200-7700 元/吨，挂浆大轴纸

7000-7500 元/吨。

1.3纯木浆大轴纸市场展望

8月，木浆原纸市场行情持续走俏，北方地区木浆原纸市场整体交投活跃，受环保

政策以及原料上调因素导致纸价不断上扬。月末，市场出现供不应求现象，各地区多次

发出涨价函，依此推测从 9月 1号起仍有涨价的趋势。
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二、8月份甘蔗浆生活用纸市场状况

2.1 广西地区甘蔗浆及甘木混浆大轴纸价格走势

图 2：广西地区甘蔗浆大轴纸代表厂家价格走势图

数据来源：中纸在线资讯部

图 3：广西地区混浆大轴纸代表厂家价格走势图
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数据来源：中纸在线资讯部

2.2 8月份甘蔗浆大轴纸市场解析

浆厂方面：广西地区甘蔗浆报价也是一涨再涨，由于甘蔗渣原料紧张，永鑫转产

桉木浆，凤糖纸业月末安排停机检修，甘蔗浆产能减少，下游生活用纸逐渐步入旺季，

采购气氛活跃，甘蔗浆市场交投良好；草浆及苇浆方面，辽宁振兴纸业漂白苇浆、湿浆

报价上调，本月提前完成销售指标，下旬宣布封盘，恒联丰利纸业漂白苇浆也上调至 5000

元/吨。

纸厂方面：广西地区生活用纸原纸市场交投尚可，受原料上涨，原纸纸价上调。部

分纸厂暂时仍观望为主，近期市场产销平衡，涨价同时持续运行，实单实谈为主。目前

广西地区甘蔗浆大轴纸主流含税报价 5500-6500元/吨，甘木混浆大轴纸 6200-6900元

/吨。

2.3 甘蔗浆大轴纸市场展望

进入 8月份，广西地区生活用纸原纸已走出淡季，市场行情走俏，整体出货活跃，

目前此现象持续升温，依此推测下月市场仍存在上涨可能。

三、8月份竹浆生活用纸市场简介

浆厂方面：纸厂方面，川内小纸厂受环保督查影响，停机或者限产较多，整体开

工率偏低，浆厂方面，凤生纸业自 8月 2日起检修 40天，福华纸业本月因原材料采购

影响停机检修数日，四川地区竹浆供应量缩减，报价提涨

竹浆大轴纸市场，8月，四川地区竹浆大轴纸市场整体出货平稳，下游采购情况稳

定，价格上调。随着市场对竹浆本色纸的需求日益增加，纸厂竞争也愈发激烈，多数纸

厂价格有小幅变动，目前纸价向稳。四川地区竹浆大轴纸主流含税报价 7400-7900 元/

吨。重庆地区竹木混浆喷浆大轴纸主流含税报价 7300-7500 元/吨，竹浆本色大轴纸含
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税报价 7200-8800 元/吨。

四、2014年厂家投产情况及 2017年厂家投产计划

表 1 2014 年国内生活用纸已投产和计划产能

厂家 新增产能（万吨） 投产时间(年) 项目地点

APP

30 2014 海南海口

6 2014 四川遂宁

12 2014-5、12 江苏苏州

6 2014 湖北孝感

维达国际
7 2014四季度 广东江门

6 2014四季度 浙江龙游

中顺洁柔
12 2014-03、05 广东云浮

6 2014-03 四川成都

恒安集团
12 2014-05、07 湖南常德

12 2014-10、12 重庆巴南

东顺集团
1.6 2014-05 黑龙江肇东

12 2014 山东东平

山东太阳 6 2014-06 山东兖州

高唐绿荫环保科技 15 2014-10 山东聊城

山东德广工贸 1.2 2014-06 山东东平

河北义厚成 5 2014-05、12 河北保定

河北雪松 2 2014年一季度 河北保定

河北港兴 1.5 2014-07 河北保定

保定东方 3.2 2014 河北保定

保定成功
1.8 2014初

河北保定
1.8 2014-10

盘锦东升纸业 5 2014-12 辽宁盘锦
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浙江景兴 4.2 2014 浙江平湖

河南护理佳纸业 1.5 2014-10 河南鹿邑

赣州华劲 6 2014-04 江西赣州

永丰余造纸
5 2014-05 江苏扬州

5 2014 广东肇庆

福建歌芬 6 2014 福建福州江阴港

晋江凤竹纸业 1.2 2014-03 福建漳州

福建铭丰 2 2014-03 福建龙岩

重庆维尔美 3 2014-05 重庆潼南

重庆理文 6 2014-07 重庆

云南云景 3 2014 云南景谷

云南汉光纸业 1 2014-08 云南玉溪

夹江汇丰纸业 2 2014-10 四川乐山

四川蜀邦实业 1.2 2014 四川彭州

四川绵阳超兰 1.7 2014-04 四川绵阳

四川三角纸业 1.2 2013-05 陕西兴平

四川安县纸业 2.4 2014-05 四川安县

东莞白天鹅纸业 3 2014-12 广东东莞

广东飘合纸业 2.4 2014-03、10 广东汕头

广东万隆纸业 1 2014-06 广东高要

广东信达纸业 3 2014-07 广东揭阳

江西华劲纸业 6 2014-04 江西赣州

广西华欣纸业 5.2 2014-08、10 广西贵港

广西荔森纸业
1 2014-12 广西河池

1 2014-12 广西百色

南宁佳达纸业 1 2014-03 广西南宁

湖北真诚纸业 1.5 2014-06 湖北荆州

信息来源：中纸在线资讯部
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表 2 2015 年国内部分生活用纸已投产和计划产能

厂家 新增产能（万吨） 投产时间(年)

APP 75 2015

维达国际 11 2015

恒安集团 24 2015

东顺集团 10 2015

太阳纸业 6 2015

浙江景兴 3 2015

重庆理文 6 2015

河北雪松 2 2015下半年

河北港兴 1.5 2015-07

泰国双 A集团 一期 5，二期 12 待定

东莞白天鹅 3 2015-04

江门新会宝达 2.2 2015-08

世纪雅瑞 1.2 2015-09

信息来源：中纸在线资讯部
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表 3 2016 年国内部分生活用纸已投产和计划产能

信息来源：中纸在线资讯部

厂家 新增产能（万吨） 投产时间(年)

河北金博士 11.2 2016-6

河北兴荣 3 2016-01-17至 2019-01-17

金红叶三期 10.8 2016-2

安徽泰盛 10 2016

四川中顺洁柔 6 2016-6

四川艾尔 4 2016-10

广西桂海金浦 6 2016-4

海南金海浆纸 70 2016-5（二期）

宝马纸业 5 2016-8

恒安集团 36 2016-2017

三江维达 6 2016-8（四期）

重庆理文 24 2016

湖南东顺 10 2016-12
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表 9 2017 年国内部分生活用纸已投产和计划产能

信息来源：中纸在线资讯部

五、8月份焦点新闻回顾

五、8月份焦点新闻回顾

5.1 “纸护士”握手“倍舒特”共谋华北市场

厂家 新增产能（万吨） 投产时间(年)

中顺洁柔（湖北） 20 待定

江西泰盛 48 待定

江西致富 10 2017-3（一期）

江西理文 10 2017-3（一期）

恒安纸业（重庆） 12 2017-3（二期）

维达纸业（浙江） 6 2017年中

广东东莞理文 10 2017-10

重庆理文 20 2017年底

黑龙江泉林 20 2017-3（一期）

APP集团 10 2017-2018

宁夏佳美 4 2017年底

满城金光 2.4 2017-5

云南金晨纸业 9 2017-6（一期 4万吨）

河北金博士 5 2017-6
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2017年08月29日，橙十字科技有限责任公司与倍舒特企业达成战略合作意向协议。

南北“纸卫”联姻或许就是区域破局的开始，每一步都在确立新高度的“纸护士”，或

许又迎来重要的历史时刻。

据悉，双方已达成合作的共识，借助理文造纸的资源优势共同组建项目公司推动竹

本纸在华北市场的拓展。同时，此次“纸卫”联姻得到理文造纸大力支持，必将把双方

的合作升级到一个新的高度。此次合作让“纸护士”、“倍舒特”的全国布局进程步入

快车道，强力推进竹浆本色向华北、华东的渗透。

“倍舒特”企业董事长刘崇久先生在交流中，对此次的战略合作做出了详细的剖析，

本色纸将成为生活用纸发展的新趋势，利用产品功能优势在市场格局中能有效的对抗传

统的漂白纸的竞争，增加渠道的粘性。在倍舒特的核心区域华北，得天时、拥地利、赢

人和，对此次的战略合作前景充满信心，同时也希望通过此次战略合作整合更多渠道资

源、人力及制造资源，最终实现倍舒特、纸护士全国布局的目标。

在沟通现场，理文生活用纸总经理颜建国先生希望双方品牌企业的合作能够带来更

多的好消息，共同促进竹浆本色的全国布局，共建竹本纸的行业发展。

5.2 一封信 一个模式 一片湿地——美国专家为山东造纸企业点赞的背后

故事

8 月 28 日，在山东泉林集团董事长、总经理李洪法的办公桌上，记者看到一封来自

美国的信函，这是国际知名制浆造纸专家、美国北卡州立大学教授张厚民写给李洪法的：

“我们过去认为快速置换加热技术和液体置换技术用于麦草是不可行的。你们的发明证

明了我们的观点是错误的。你们做到了液体置换蒸煮，这是一项全新技术，在麦草制浆

中未曾听说过。这种现代草浆制浆技术在世界上是唯一的，对中国这样的纤维匮乏的国

家极其重要。我对你和你们的技术人员所取得的这一重要成就，表示由衷的祝贺！”

李洪法说：“这封信，我一直保留着，是对我的激励和鞭策。”

被这位国际知名制浆造纸专家首肯的泉林集团，20 年前，还是一家频临下马的小造

纸厂。然而，被逼上绝路的这家小造纸厂却走上了一条前无古人的发展之路——草浆造

纸。利用自主创新技术，攻克治污难题，使泉林成为目前世界草浆造纸的引领者。

http://bbs.chinapaper.net/forum-34-1.html
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1997 年，山东省环保厅推行治理“15 小”工程，其中就有小造纸厂。泉林的前身

——高唐造纸厂，因未达到产能和环境标准，也在下马之列。

李洪法给省环保厅打了一份申请报告：只要给我们一个机会，我们定要闯出一条环

保的草浆造纸的路子。环保厅一位领导看这位年轻的厂长有个闯劲，也有思路，就批准

了泉林的报告。

在当时，与泉林规模相当的邻近造纸厂抱着“等等看”的侥幸心理，暂停了其只建

设一半的环保工程，这导致 4万多吨的制浆生产线停产，致使该造纸厂已被环保部门勒

令关停。也有其他造纸厂扩大木浆造纸规模后，由于国际木浆价格波动大，无法承受过

高成本而限产、停产，造成巨大的投资浪费。

而泉林不这么认为，它立足解决造纸业相关资源与环境问题，以实现清洁制浆造纸

为出发点，开展了秸秆资源综合利用的全方位技术创新。目前，泉林已成功将 241 项自

主创新技术、190 项授权专利、5项国际领先技术收入囊中。前不久，国家公布了 11个

重点行业的清洁生产技术，其中 6项在造纸领域，而泉林集团就占了 4项。

凭借核心技术形成了独特的产业模式。泉林的产能日益扩大，但水资源消耗和 COD

排放总量却呈明显下降趋势。企业覆盖秸秆收储、制浆、造纸、制肥等全产业链的产业

模式，被环保部、国家发展改革委称为“泉林模式”。泉林集团已经跻身国家第一批循

环经济试点企业。其正在全国秸秆丰富地区推广“泉林模式”，输出泉林技术、装备及

管理，目前吉林德惠市、黑龙江佳木斯市的秸秆综合利用项目已在建设中。

在高唐县城北部，泉林制浆造纸环保处理系统形成了生态湿地。距湿地不远处，总

排口的液晶显示屏上清晰地显示企业外排水的即时水质指标。“我们的水质指标不仅遥

遥领先国家和地方标准，也优于欧盟、美国等发达国家木浆环保标准，可供生产循环利

用及农业灌溉。”公司副总经理任立华说。

“自从有了泉林湿地，我再也不用去外地拍鸟了。”高唐县摄影家协会主席于国新

特别喜欢拍鸟，他说，“这里的鸟不仅数量多，而且品种也不少，不常见的就有 10 多

种，像小苇莺，大苇莺，苍鹭，燕鸥等，常见的野鸭子有 4种之多，红嘴的、翅长的、

腿长的等。没人投食，为何这里聚集了这么多的水鸟？估计是这里野生植物多，小鱼小

虾多，而且无人为干扰，环境静幽，成了水鸟最佳的栖息地。现在天气开始凉爽起来，

正是拍鸟的好季节，昨天，我就结伴而行在泉林湿地呆了半天。骑着自行车，带上相机。

不用长镜头拉近，普通镜头就能把鸟拍好，因为这里的鸟没受过惊吓，不太怕人。”
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记者发现，湿地的野花也不少，野菊花、蒲公英、蒲草到处都是。野菊花开的正艳。

在排水口附近，泉林集团还在这里养了一群锦鲤，成群结队，见人来，就摇头摆尾地游

过来……

5.3 生活用纸经销商的困惑：纸企在赚钱，我们怎么办？

随着电商的网络和技术地不断完善，物流水平不断提高，生活用纸行业以厂家为中

心的经销商模式，面临重大变革，经销商的历史使命有可能已到终结的边缘。

随着市场地位的改变，那些名不见经传的商家，真正改变的是商业流通体系及其结

构，即从传统而高度分散的批发与零售渠道，转变为现代意义的一体化网络经营的零售

商及其 IT支持下的物流体系；或者说，从“横向专业化”的结构，转向“纵向一体化”

的结构。

商业流通体系及其商业企业的性质也随之改变，从生产企业的“小伙计”，转变为

产业社会的“公共资源”，转变为社会大众共享的公共资源；类似交通网络、电力网络、

邮政网络和通信网络这样的社会公共资源。

商业企业不再是某个生产企业的“推销者”，不再是大量生产方式的蓄水池；而是

市场消费者的“采购者”，是市场消费者的“代言人”。

商业企业的存在价值，不是站在生产企业的立场上推销产品，而是站在消费者的立

场上采购产品。

商业企业的命运，系于市场消费者的力量，以及为消费者牟利的意愿和能力。

这种商业流通体系及其性质的转变，意味着生产企业及其品牌一统天下的格局已经

打破，意味着市场供求关系的价值排序已经改变，意味着生产企业必须改变外延扩张的

生产方式，把产业价值链倒转过来统一于市场需求。所谓“市场需求导向”，意味着生

产企业不能继续使用价格杠杆或商业折扣，把商业企业当作产品销售的渠道乃至转移库

存的对象。
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2 为什么说经销商的历史使命该结束了？

--市场结构的变化，是引发经销商使命终结的主要因素：

生活用纸经销商渠道模式产生与传统快消品行业的模式并无二致，来自于以往的国

有批发流通体制，伴随着我国经济的快速发展，消费的快速增长，零售市场的快速发展

而快速发展起来的渠道模式。

这种模式产生、发展的环境基础是市场以商品为主导，以品牌为主导，商品与品牌

在市场当中有比较强的影响力。整体的市场环境是商品相对短缺，商品、品牌对消费有

比较强的影响力。

目前，这一市场环境已经发生改变，整体快消品市场已经由商品相对短缺，变成为

极大丰富；在这种环境下，商品、品牌的影响力在下降。整体生活用纸市场重心已经由

商品一端，转移到消费者一端。

因此，在这样变化了的市场环境下，作为中间环节的经销商，如果继续以往的以产

品为中心、以厂家为中心的营销模式，显然已经背离目前的市场环境。

在商品极大丰富，商品、品牌的影响力在逐步弱化的环境下，经销商的经营重点必

须要进行转移，由以取得商品为重点，到以取得用户为重点，由以厂家为中心，转变到

以客户需求、消费者需求为中心。

从目前经销商面对的问题来看，迫切需要转型。经销商面对的主要问题，是如何更

好地服务好你的客户，如何更好的满足你的客户需求，如何更好地强化与你的客户链接，

如何更好的帮助你的客户提升经营能力解决动销问题。

在厂家面对一系列市场问题的情况下，减少市场投入、压缩成本，已经在检验经销

商独立的市场营销能力。同时目前看到的各大品牌在市场发生问题的情况下，首先调整

经销商，也在提示经销商必须要进行转型。

--低效率、高成本的经销商模式，是到了需要转型的时期了：

目前的快消品经销商渠道模式，确实是一种不经济的渠道模式，效率低、成本高。
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目前这种以品牌为中心经销商模式，规模小、营销能力弱的经销商企业，造成较大

的资源浪费。一方面，厂家在现有模式下投入了较大的渠道资源，渠道成本在厂家产品

当中占比较大；二是经销商高度分散，代理一个或几个品牌，独立的的团队、物流、车

辆，资源浪费比较严重。据有关测算，河南省现有快消品经销商物流配送车辆 3—5万

辆，如果行业规模得到整合，或实行统仓统配车辆可以减少一半或三分之二以上；三是

企业规模小、营销能力弱。新经销的统计，有将近一半的经销商企业年销售规模在 1000

万左右，缺乏基本的营销能力，完全依赖于厂家的营销支持。

--B2B 新模式的冲击，在倒逼经销商企业转型：

目前的快消品 B2B 平台企业，大多企业模式建立的出发点就是以满足终端需求为起

点，商品组合满足小店的一站式订货需求，物流效率满足小店的快速补货需求，营销组

织帮助小店改善提升经营能力。

如果经销商还是代理一两个品牌，还是以厂家为中心，在 B2B 快速发展的环境下，

真的是会面临无店可供的局面。

--多元化渠道发展，也在要求经销商需要尽快转型：

随着消费需求由大众化逐步转向小众化，随着电商的快速发展，随着新零售形式的

不断创新，单一线渠道模式已经被打破。未来的快消品渠道模式必将是多元化的、个性

化的、碎片化的渠道模式。

直接到家模式的 B2C，以其更大的便利性将会得到更大的发展。微信营销、社群营

销的发展，未来的渠道模式将会更加得小众化。零售商自有品牌模式的发展，也会逐步

影响品牌厂家的市场份额。

经销商还是依靠线下渠道，将难以支撑基本的生存。因此必须要寻求转型。

--厂家产品模式的调整，将会改变目前的经销商模式：

为满足小众化市场需求，推新品将是厂家应对当前市场需求的重要举措。在现有经

销商模式难以承载的情况下，改变渠道模式，变革 B2B2B，或 B2B2B2C 将会是厂家渠道
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变革主要方向，也就是厂家要建立直连终端，或是直接链接消费者的新的营销模式。这

将是一个必然的选择。

目前，以恒安、维达为代表的厂家已经在进行这一方向的创新。恒安的“阿米巴模

式”在很大程度上取代了某些经销商的一大部分功能。而维达将重心逐步向线上转移更

是直接跳过了传统经销商的环节。

这些新的模式创新，都在要求经销商要尽快转型。

（市场在变，观点在变，仅供参考，风险自控）
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